Documento grezzo — Report vendite (settimana 15-21 settembre 2025)

L’andamento delle vendite della nostra azienda, che come sappiamo opera nel settore del packaging
tecnologico avanzato, ¢ stato complessivamente positivo, anche se non mancano alcune zone
d’ombra.

Il totale degli incassi, sommando sia Italia che estero, ¢ stato di 1.182.350 euro.

Da sottolineare che il macchinario PackMaster X-200 ha avuto un’impennata significativa:
abbiamo registrato +18% ordini rispetto alla settimana scorsa, soprattutto grazie a un nuovo
contratto firmato in Germania.

Viceversa, la linea EcoPack Mini non ¢ andata benissimo: in Italia si ¢ registrato un calo del -9%,
mentre in Francia il calo ¢ stato addirittura del -12%.

Parlando di clienti nuovi: abbiamo siglato 4 contratti (2 aziende italiane del settore alimentare, 1
azienda tedesca e 1 startup austriaca specializzata in cosmetici naturali).

Per quanto riguarda i canali: le vendite dirette tramite la nostra rete commerciale hanno
rappresentato la parte piu consistente, circa il 63% del totale, mentre 1’e-commerce B2B ha portato
un incremento marginale del 4%.

A livello di osservazioni qualitative, ¢ emersa una crescente attenzione al tema packaging
sostenibile, soprattutto in Germania e Austria: diversi clienti hanno chiesto preventivi per la nuova
linea “GreenPack”.

Tuttavia, si segnala anche che i tempi di consegna stanno iniziando a pesare sulla percezione del
servizio: un paio di distributori italiani hanno fatto notare ritardi fino a 5 giorni.

Infine, per la settimana in questione, se confrontiamo 1 dati con lo stesso periodo dell’anno scorso,
c’¢ un miglioramento generale pari al +11% di fatturato.



